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Program konferencji

09.30 – 10.00 Rejestracja uczestników

10.00 – 10.20 Otwarcie konferencji

•prof. dr hab. Adam Budnikowski, Rektor SGH

•dr Andżelika Kuźnar, Biuro ds. Absolwentów SGH

•Giacomo Passoni, Warsaw Chapter Leader, Bocconi Alumni Association

10.20 – 11.15 Panel 1: Makroekonomiczne otoczenie MŚP – aktualne i przyszłe trendy

Tematy:

•Prezentacja raportu: „Polska: Raport okonkurencyjności 2011” 

•Czynniki wzrostu MŚP w Polsce:

 Jakie są prognozy makroekonomiczne dotyczące rozwoju MŚP w״
Polsce?

?Jakie są czynniki wzrostu MŚP w następnych trzech latach״

Paneliści:

•prof. dr hab. Marzenna Anna Weresa, Instytut Gospodarki Światowej, SGH

•Andrzej Halesiak, dyrektor, Biuro Analiz Ekonomicznych Banku Pekao SA

•dr Krzysztof Jakubiszyn, Radca Ministra, Ministerstwo Finansów

•prof. dr hab. Jolanta Mazur, Dziekan Kolegium Gospodarki Światowej, SGH

•Cristiano Pinzauti, Wiceprezydent PKPP Lewiatan

Moderator: dr Eliza Przeździecka, Instytut Międzynarodowych Stosunków 

Gospodarczych, SGH

11.15 – 12.10 Panel 2: Od przedsiębiorczości do zarządzania: jak stawić czoło wzrostowi 

małej i średniej firmy

Tematy:

•Studium przypadku polskiego MŚP

•Jak zdefiniować strategię rozwoju w celu osiągnięcia zrównoważonego 
rozwoju w perspektywie średnio i długoterminowej?

•Rozwiązania marketingowe i strategie na rzecz wzrostu rozpoznawalności 
marki

•Jak systematycznie promować wewnętrzną działalność na rzecz B+R?

•Narzędzia kontroli, raportowania i budżetowania jako instrumenty ułatwiające 
sprawowanie kontroli nad działalnością i  gwarantujące dostęp do kapitału

Paneliści:

•Tomasz Petelicki, Dyrektor Generalny, Firma Roleski

•prof. Franco Amigoni, Prezes BGP&Global Strategy, Uniwersytet Bocconi

•Rafał Godoj, Dyrektor ds. Inwestycji, Oresa Ventures

•dr Jacek Lipiec, Instytut Międzynarodowego Zarządzania i Marketingu, SGH

•Jacek Piechota, Prezes Polsko-Ukraińskiej Izby Gospodarczej

Moderator: Antoni Bielewicz, redaktor „Harvard Business Review Polska”

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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12.10 – 13.20 Lunch

13.20 – 14.15 Panel 3: Wyjście poza rynek krajowy: jak zwiększyć prawdopodobieństwo 

sukcesu na arenie międzynarodowej. Transgraniczne możliwości 

biznesowe dla polskich MŚP w perspektywie najbliższych 3 lat

Tematy:

•Studium przypadku MŚP

•Ryzyko i możliwości związane z umiędzynarodowieniem działalności: 
instrumenty ograniczania ryzyka i zwiększania prawdopodobieństwa sukcesu 

(aspekty prawne i biznesowe)

•Jakie będą wiodące sektory i kraje istotne dla polskich MŚP?

Paneliści:

•Jacek Murawski, Fund Manager, Internet Venture Fund (MCI Group)

•Krzysztof Libiszewski, Wardyński i Wspólnicy

•Antonella Negri-Clementi, Prezes Global Strategy

•Anna Polak-Kocińska, Z-ca Dyrektora, Dep. Informacji Gospodarczej, PAIIiZ

Moderator: Rita Schultz, redaktor naczelna „Polish Market”

14.15 – 15.10 Panel 4: Dostęp do kapitału, czyli jak pobudzić rozwój z pomocą funduszy 

private equity i kredytodawców

Tematy:

•Studium przypadku polskiego MŚP

•Prezentacja przebiegu transakcji (perspektywa prawna i biznesowa):

−Czym są fundusze private equity? 

−Inicjowanie transakcji: oczekiwania przedsiębiorców, dostawców funduszy 
private equity oraz kredytodawców 

−Zamknięcie transakcji: jak usatysfakcjonować wszystkich kontrahentów?

−Okres trwania inwestycji: rola menadżera i zaangażowanie funduszy

−Strategia wyjścia: kiedy i jak to zrobić?

Paneliści:

•Tomasz Piętka, Wiceprezes Enterprise Investors 

•Dieter Lobnig, Head of Leveraged & Project Finance, Bank Pekao SA

•dr Marek Panfil, Katedra Zarządzania Wartością, SGH

•Marco Piacentino, Członek Zarządu BGP&Global Strategy

Moderator: Jan Nowicki, Wardyński i Wspólnicy

15.10 – 15.30 Podsumowanie konferencji

15.30 – 16.30 Koktajl

Program konferencji
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prof. Franco Amigoni, Prezes BGP&Global Strategy, Uniwersytet Bocconi

Absolwent WydziałuZarządzaniaPrzedsiębiorstwemna Uniwersytecie Bocconi w Mediolanie.

Profesor Planowania i Kontroli na Uniwersytecie Bocconi od 1980 r., w latach 1990–2003

kierownik Centrum Administracji i ZarządzaniaPrzedsiębiorstwem,dziekan SDA Bocconi

w latach 1991–1996. Aktualnie pełnifunkcjękierownika Katedry Księgowości. Prezes BGP

Management Consulting, zaangażowanyw działalnośćdoradcząw obszarze projektowania

systemów programowania i kontroli w firmach z sektorów: paliwowego, spożywczego,mediów,

użytecznościpublicznych i inżynierii.

Antoni Bielewicz, Redaktor „HarvardBusiness Review Polska”

Dziennikarz, od kilkunastu lat związanyz mediami ekonomicznymi. Wieloletni redaktor tygodnika

„Computerworld”i autor artykułóww dziennikach i magazynach takich jak: „GazetaWyborcza”,

„Polityka”,Przekrój”,od trzech lat związanyz miesięcznikiem„HarvardBusiness Review Polska”,

gdzie zajmuje sięm.in. tematykązwiązanąz efektywnym wykorzystaniem nowoczesnych

technologii w zarządzaniu.

Christopher Garner, Wardyńskii Wspólnicy

Specjalizuje sięw prawie finansowym, transakcjach fuzji i przejęćoraz private equity, jest

„Solicitorof the Supreme Court of England and Wales”. Aktywnie uczestniczyłw wielu

transgranicznych transakcjach nabycia, w zawieraniu umów konsorcyjnych oraz umów joint

venture. Ma doświadczeniew prowadzeniu transakcji w sektorze bankowym, consumer finance,

ochrony zdrowia, mediów, sprzedażydetalicznej, produkcji oraz energetycznym na rzecz dużych

międzynarodowychfunduszy private equity. Posiada równieżdoświadczeniew zakresie

inwestycji w odnawialne źródłaenergii, finansowania projektów oraz finansowania i rozwoju

projektów infrastrukturalnych w Europie, Rosji i na Bliskim Wschodzie.

Rafal Godoj, Dyrektor ds. Investycji w Oresa Ventures

W latach 1998–2001 pracowałjako analityk finansowy w Motoroli we Francji oraz USA. Od 2001

do 2004 r. pracowałw firmie doradczej PricewaterhouseCoopers. W latach 2004–2008 pracował

w firmie doradztwa strategicznego oraz zarządzaniatymczasowego Kolaja & Partners (obecnie

Alvarez & Marsal). Prowadziłprojekty w branżachFMCG, produkcyjnych oraz usługowych

w Polsce, Serbii, Bułgarii,Turcji, USA oraz Anglii. Obecnie zajmuje sięprojektami inwestycyjnymi

typu growth capital oraz buy-out. Zasiada w radzie nadzorczej firmy PLOH oraz byłczłonkiem

rady spółkiTrinity Corporate Services.

Andrzej Halesiak, Dyrektor, Biuro Analiz Ekonomicznych Banku Pekao S.A.

UkończyłMiędzynarodoweStosunki Gospodarcze oraz Executive MBA. Praktykowałw MFW.

Pracowałw Departamencie Polityki Finansowej i Analiz Ministerstwa Finansów, a takżew firmie

doradczej McKinsey & Company. W ciągusiedmiu lat jako analityk rynków EŚWpracowałprzy

wielu projektach odnoszącychsięm.in. do strategii wzrostu czy wejściana rynek, M&A itp.

Od 2006 r. jest związanyz sektorem bankowym. W Banku BPH byłm.in. dyrektorem

odpowiedzialnym za Biuro Analiz Ekonomicznych i Departament ZarządzaniaPionem Rynków

Międzynarodowych. Obecnie pracuje w Banku Pekao SA, gdzie koncentruje się

na strategicznych aspektach związanychz rozwojem rynków finansowych. Autor licznych

publikacji w polskiej prasie („Rzeczpospolita”,„Parkiet”).

Paneliści

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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dr Krzysztof Jakubiszyn, Radca Ministra, Ministerstwo Finansów

Doktor nauk ekonomicznych, absolwent wydziałuhandlu zagranicznego SGH (dawna SGPiS).

Ekspert z zakresu międzynarodowejwspółpracygospodarczej oraz integracji europejskiej, w tym

w szczególnościunii walutowej. Autor wielu publikacji poświęconychwspólnej walucie

europejskiej. Radca Ministra w Departamencie Unii Europejskiej Ministerstwa Finansów.

Wcześniejw służbiedyplomatycznej, doradca prezesa NBP, doradca w Banku Handlowym

w Warszawie SA, przez wiele lat na kierowniczych stanowiskach w instytucjach rządowych,

zajmującychsięwspółpracągospodarcząz zagranicą.

Krzysztof Libiszewski, Wardyńskii Wspólnicy

Ma bogate doświadczeniewe wszystkich rodzajach transakcji fuzji i przejęć,przekształceniach

i restrukturyzacjach. Uczestniczyłw wielu skomplikowanych krajowych i międzynarodowych

transakcjach, obejmującychrozporządzanieudziałamii majątkiem,restrukturyzacjęmajątku

i przekształceniaspółekhandlowych. Doradzałm.in. Skarbowi Państwaw zakresie

restrukturyzacji największychpolskich stoczni. UkończyłWydziałPrawa i Administracji

Uniwersytetu Warszawskiego oraz kurs prawa amerykańskiegoprowadzony we współpracy

Uniwersytetu Warszawskiego i University of Florida. Od 2003 roku jest członkiemOkręgowejIzby

Radców Prawnych w Warszawie.

dr Jacek Lipiec, Instytut MiędzynarodowegoZarządzaniai Marketingu, SGH

Doktor nauk ekonomicznych, adiunkt w Kolegium Gospodarki ŚwiatowejSGH. Członekzarządu

Stowarzyszenia Inicjatywa Firm Rodzinnych. Współautorpierwszej w Polsce Konstytucji Firmy

Rodzinnej Roleski. Autor publikacji na temat zarządzaniafirmąrodzinną.

Dieter Lobnig, Head of Leveraged Finance & Project Finance, Bank Pekao SA

Absolwent University of Business Administration and Economics w Wiedniu. Ma ponad

15-letniedoświadczeniew pracy i kierowaniu projektami Structured Finance w regionie Europy

Środkoweji Wschodniej, w tym równieżw Polsce. Przed zatrudnieniem jako Dyrektor Działu

Structured Finance w Banku BPH w Warszawie w 2005 r., gdzie odpowiadałza transakcje

Structured Finance w ramach sieci BPH w Polsce, pracowałw Banku Tokio-Mitsubishi w Wiedniu

i Londynie oraz w Dziale Corporate Syndications w Banku Austria Creditanstalt w Wiedniu.

prof. dr hab. Jolanta Mazur, Dziekan Kolegium Gospodarki Światowej, SGH

Przez lata jej zainteresowania naukowe koncentrowałysięna problematyce zarządzania

marketingowego, w tym w szczególnościzarządzaniamiędzynarodowymikanałamidystrybucji

oraz na marketingu usług. Ostatnio zakres badańzostałposzerzony o zagadnienia związane

z przedsiębiorczością,wpływemwiedzy na wyniki przedsiębiorstw,a takżez uzależnieniemtych

wyników od współpracynawiązywanejz innymi uczestnikami rynku.

Jacek Murawski, Fund Manager, Internet Venture Fund (MCI Group)

Absolwent SGH oraz WSB/HEC (EMBA). Posiada prawie 20-letnie doświadczeniew zarządzaniu

spółkami. Przed objęciempozycji Investment Partner w Grupie MCI byłprezesem zarządu

Wirtualnej Polski S.A., a wcześniejczłonkiemzarządui CFO PTK Centertel Sp. z o.o., gdzie

odpowiadałrównieżza finanse i strategięOrange/PTK Centertel. Pełniłtakżefunkcje: dyrektora

finansowego Tchibo Sp. z o.o., głównegoksięgowegow Polkomtel SA, członkazarządu

i kontrolera finansowego Polskich KsiążekTelefonicznych oraz dyrektora finansowego

w Bantex SA.

Paneliści

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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Antonella Negri-Clementi, Prezes Global Strategy

Absolwentka WydziałuEkonomii na Uniwersytecie Bocconi, pracowałajako profesor planowania

i kontrolingu w SDA Bocconi i Politechnice w Mediolanie. W swojej 25 letniej karierze była

partnerem w Cast Group, założycielemi dyrektorem zarządzającymw Council Group.

Wielokrotnie brałaudziałw przeprowadzaniu planów restrukturyzacji, transakcji LBO i MBO oraz

procesach internacjonalizacji na najwyższychpozycjach kierowniczych w wielu branżach.

Aktualnie pełnifunkcjępartnera –założycielaoraz prezesa Global Strategy i jest zaangażowana

we współpracęz wiodącymiwłoskimifunduszami private equity.

Jan Nowicki, Wardyńskii Wspólnicy

Adwokat, wspólnik kancelarii Wardyńskii Wspólnicy. WcześniejwspółzarządzałZespołem

Rynków Kapitałowych,Bankowościi Finansowań,specjalizującsięw finansowaniu projektów

(project finance), refinansowaniu i restrukturyzacji zadłużenia. Obecnie odpowiedzialny

za praktykęfunduszy private equity, specjalizuje sięw doradztwie z zakresu bankowości

i finansów przy transakcjach wymagającychfinansowania dłużnego.

dr Marek Panfil, Katedra ZarządzaniaWartością, SGH

Adiunkt i wykładowcaw SGH oraz profesjonalnych ośrodkachszkoleniowych z zakresu metod

wyceny przedsiębiorstwa,analizy finansowej projektów inwestycyjnych, źródełfinansowania

przedsiębiorstw(w tym private equity), przygotowywania i oceny biznesplanów. Kierownik

Podyplomowego Studium SGH Metody wyceny spółkikapitałowej(pod patronatem GPW

w Warszawie). Doradca w zakresie pozyskania kapitałuna rozwój, pisania i oceny biznesplanów,

wyceny wartościspółkii aktywów niematerialnych.

Tomasz Petelicki, Dyrektor Generalny, Firma Roleski

Laureat wielu nagród, medali i odznaczeń,m.in. Medal dla musztard Firmy Roleski (2010),

JakośćRoku 2010, Laur Konsumenta 2010. Uhonorowany KrzyżemKomandorskim Orderu

św. Stanisławaustanowionym przez króla StanisławaAugusta Poniatowskiego jako forma

wyróżnieniazarazem mobilizacji i działalnościfilantropijnej. Współautorpierwszej w Polsce

Konstytucji Firmy Rodzinnej Roleski.

Marco Piacentino, CzłonekZarząduBGP&Global Strategy

Absolwent WydziałuInżynieriiLądowejna Uniwersytecie w Genui, rozpocząłkarieręzawodową

w sektorze inżynieriii kontraktowania. Następniepracowałw McKinsey & Company, specjalizując

sięw projektach strategicznych, organizacji i działalności. Zatrudniony w Olivetti jako CEO

oddziałóww Europie, Azji, Ameryce Łacińskiejoraz w obszarze marketingu przedsiębiorstwa.

Następniezostałwiceprezesem ds. marketingu w regionie EMEA w Unisys Corporations. Przez

10 lat byłpartnerem Cross Border, firmy doradczej M&A, gdzie odpowiadałza technologie

teleinformatyczne, media i sektor usługbiznesowych.

Jacek Piechota, Prezes Polsko-UkraińskiejIzby Gospodarczej, byłyMinister Gospodarki

Członek–założycielSocjaldemokracji RP i w przeszłościjej wiceprzewodniczący. W latach 1985-

2007 posełna Sejm RP. Pracowałw komisjach gospodarczych, kierowałm.in. komisjami:

Rozwoju Przedsiębiorczościoraz Małychi ŚrednichPrzedsiębiorstw. W rządachL. Millera

i M. Belki kierowałresortem gospodarki, przewodniczyłKomisji Trójstronnej ds. Społeczno–

Gospodarczych, byłzastępcąprzewodniczącegoKomitetu StałegoRady Ministrów. Obecnie

prezes Polsko –UkraińskiejIzby Gospodarczej, wiceprezes Stowarzyszenia Baltic Business

Forum, członekRady Konsultacyjnej przy MSZ, prowadzi działalnośćconsultingowąpod firmą:

JP Solution Partners.

Paneliści
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Tomasz Piętka, Wiceprezes Enterprise Investors

Inwestowaniem w spółkizajmuje sięod ponad 16 lat. WcześniejDyrektor działuFuzji i Przejęć

w Sygnity SA, pełniłtakżefunkcjęCzłonkaZarządubmp Polska –spółkizarządzającej

funduszami venture capital w krajach Europy Centralnej i Wschodniej oraz pracowałjako

konsultant w O.M. Investment Sp. z o.o. oferującejdoradztwo transakcyjne. Absolwent Wydziału

Ekonomii Uniwersytetu Gdańskiego. UkończyłtakżeExecutive Development Program w The

William Davidson Institute at the University of Michigan oraz M&A Program w The Wharton

School, University of Pennsylvania.

Cristiano Pinzauti, Wiceprezydent PKPP Lewiatan

Ekonomista, ukończyłUniwersytet w Turynie oraz studia MBA na Uniwersytecie Bocconi. Był

prezesem Olivetti Office (Bruksela), Olivetti Solutions (Polska). Obecnie prezes Venturini Polska,

dyrektor generalny i prezes DATAFIRST Polska, prezes Novandum Consulting oraz Polskiego

ZwiązkuPracodawców Prywatnych Informatyki i Telekomunikacji, wiceprzewodniczącyPolskiej

Konfederacji Pracodawców Prywatnych – Lewiatan, sekretarz generalny WłoskiejIzby

Przemysłowo-Handlowej w Polsce. ByłyprzewodniczącyForum Izb Gospodarczych Unii

Europejskiej. CzłonekKlubu Rotary - oficer Dystryktu polsko-ukraińsko-białoruskiego.

Uhonorowany tytułem„Cavaliere della Repubblica Italiana”.

Anna Polak-Kocińska, Zastępca Dyrektora, Departament Informacji Gospodarczej, PAIiIZ

Koordynuje zadania departamentu, monitoruje i wspiera inwestycje zagraniczne w Polsce oraz

inwestycje polskie za granicą. Koordynuje projekty współpracymiędzynarodowej. Czynnie

uczestniczy w pracach międzynarodowychkomisji dwustronnych przy Ministerstwie Gospodarki.

Współpracujez Bankiem Światowymi OECD. Posiada takżebogate praktyczne doświadczenie

w zarządzaniuspółkamisektora prywatnego. Byłam.in prezesem spółkiEl-Investment,

Wiceprezesem Instytucji Filmowej Max. Posiada takżewieloletnie doświadczeniepedagogiczne.

dr Eliza Przeździecka, Instytut MiędzynarodowychStosunków Gospodarczych, SGH

Absolwentka SGH, doktor nauk ekonomicznych (2006, SGH) i pracownik naukowo-dydaktyczny

w SGH. Kierownik Biura Współpracyw Biznesem w SGH. Stypendystka Komisji Europejskiej

uczestniczyław programie International Doctorate in Economic Analysis na Uniwersytecie

Autonoma w Barcelonie. Specjalizuje sięw liberalizacji handlu międzynarodowego,lokalizacji

inwestycji zagranicznych oraz offshoringu. Prezentowałaprace naukowe w wielu ośrodkach

badawczych w kraju i za granicą. Odbyłagościnnewykładym.in. na Uniwersytecie w Trewirze

oraz Pforzheim (Niemcy), Aarhus School of Business (Dania), ESG Management School

w Paryżu,ICN Business School w Nancy (Francja) i Universidad Catolica w Porto (Portugalia).

Rita Schultz, redaktor naczelna „Polish Market”

Absolwentka studiów doktoranckich (Kolegium Ekonomiczno-SpołeczneSGH), magister

marketingu i zarządzania(WydziałZarządzaniaUniwersytetu Warszawskiego). Do sierpnia

2010 r. redaktor naczelna Home&Market. W latach 2000–2003 dyrektor ds. współpracyz

instytucjami w Expanderze. Doradca ds. kontaktów z mediami w firmach z sektora

ubezpieczeniowego, IT, medycznego, szkoleniowego. Jako dziennikarz ekonomiczny pracowała

m.in. dla dzienników „Prawoi Gospodarka”oraz „PulsuBiznesu”. Od 2000 r. wykładowcana

Wydziale ZarządzaniaUniwersytetu Warszawskiego.

prof. dr hab. Marzenna Anna Weresa, Instytut Gospodarki Światowej, SGH

Doktor habilitowany nauk ekonomicznych, profesor SGH, dyrektor Instytutu Gospodarki

ŚwiatowejSGH. Autorka i współautorkaponad 100 książeki artykułównaukowych

opublikowanych w kraju i za granicą(Wielkiej Brytanii, USA, Niemczech). Zainteresowania

naukowe: współpracagospodarcza Polski z zagranicą,inwestycje bezpośrednie,handel

zagraniczny, innowacyjność,konkurencyjność.

Paneliści
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SzkołaGłównaHandlowa w Warszawie jest najstarsząuczelniąekonomicznąw Polsce. Jest

liderem rankingów szkółwyższychi zarazem jednym z wiodącychuniwersytetów ekonomicznych

w Europie. Jako jedyna polska uczelnia należydo globalnych stowarzyszeńCEMS i PIM, a jej

pracownicy uczestnicząw pracach wielu innych organizacji międzynarodowych. W XX wieku

co trzeci ekonomista w kraju byłabsolwentem SGH.

Oferta uczelni obejmuje programy dyplomowe na poziomie licencjackim i magisterskim, w tym

kierunki w językuangielskim, a takżestudia doktoranckie w językupolskim i angielskim.

Absolwenci SGH i innych szkółwyższychmająmożliwośćukończeniastudiów podyplomowych

i międzynarodowegoprogramu MBA, oferowanego przez SGH wspólnie z uczelniąw Kanadzie.

W Szkole GłównejHandlowej w Warszawie kształcisię

pod opiekąnaukowąponad 800 nauczycieli akademickich

16000 studentów z ponad 60 krajów świata. Rokrocznie

mury SGH opuszcza ponad 2000 absolwentów. Wielu

z nich zajmuje wiodącepozycje w biznesie, administracji

i nauce.

Klub Absolwentów SzkołyGłównejHandlowej

w Warszawie jest nowąinicjatywą,mającąna celu

integracjęśrodowiskaabsolwentów SGH. Prowadzi

go Biuro ds. Absolwentów pod kierunkiem prorektora

ds. dydaktyki i studentów.

CzłonkiemKlubu możezostaćkażdy,kto otrzymałw SGH dyplom ukończeniastudiów

licencjackich, magisterskich, doktoranckich lub podyplomowych i wyraziłchęćprzystąpienia

do Klubu, wypełniającdeklaracjęna stronie www.sgh.waw.pl/klub_absolwentow.

Członkostwow Klubie Absolwentów daje następujące

korzyści:

•Kartę Absolwenta SGH uprawniającą do zniżek 
w ramach Programu Rabatowego i imprez 

organizowanych przez Klub;

•zaproszenia do udziału w spotkaniach i konferencjach 
organizowanych w SGH;

•możliwość nawiązania kontaktów biznesowych;

•możliwość odnawiania i nawiązywania kontaktów 
z absolwentami różnych kierunków i roczników;

•możliwość zamieszczania i otrzymywania ofert pracy, 
praktyk i staży przez serwis Kariera 

(www.kariera.sgh.waw.pl);

•informacje o ofercie edukacyjnej SGH w zakresie 

dokształcania i podnoszenia kwalifikacji zawodowych.

Biuro ds. Absolwentów, Szkoła Główna Handlowa w Warszawie

al. Niepodległości 162pok. 132-135, 02-554 Warszawa, tel. +48 22 564 9472 

klub_absolwentow@sgh.waw.pl, www.sgh.waw.pl/klub_absolwentow

Klub Absolwentów SGH

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.



Będąc Alumnem. Studiowanie na Bocconi trwa przez całe życie

Alumni sąjednym z najważniejszychaktywów dla uniwersytetów na całymświecie.

BAA - Bocconi Alumni Association zrzesza ponad 80000 byłychstudentów, którzy zdobyli tytuł

na jednym z pięciutypów studiów na Bocconi: podyplomowe, dyplomowe, doktoranckie, Prawo

i SDA Bocconi.

Głównymcelem BAA’sjest zwiększaniewartościwspólnych doznańi kultury oraz umocnienie

wymiany doświadczeńi znajomościmiędzyalumnami. Ponadto organizacja ma na celu

zachowanie relacji pomiędzyalumnami a społecznościąBocconi, w celu zwiększeniaprestiżu

Uniwersytetu oraz jego wpływuna sytucjęfinansowąw kraju i za granicą,a takżecelem

promowania projektów współpracyze społecznościąlokalną.

Szeroka sieć kontaktów o silnej strukturze

W ścisłejkooperacji ze strukturami Bocconi i ze wsparciem jego członkówzarządu–

szanowanych reprezentantów w międzynarodowejspołecznościbiznesu –BAA rozwija sieć

kontaktów, ciągłekształceniei rozwój karier we współpracyz:

•70 lokalnymi liderami alumnów;

•liderami tematycznymi ze wspólnot 

interesów;

•liderami dla grup roczników magisterskich;

•pracownikami Uniwersytetu Bocconi.

Alumni na świecie i Warsaw Chapter (oddział warszawski BAA)

Organizacje alumnów Bocconi znajdująsięw 110 krajach świata. Warsaw Chapter założono

w lipcu 2009. Od początkowych4 członkówna uroczystościotwarcia, Chapter liczy obecnie 25

alumnów w rejonie Warszawy i 20 kolejnych w innych rejonach Polski. Celem Warsaw Chapter

jest stworzenie energicznej społecznościalumnów Bocconi w polskiej stolicy, w celu umożliwienia

wymiany doświadczeńi lepszej integracji z lokalnąspołecznościąbiznesową.

Pietro Guindani, Business Administration (1982), prezes BAA

“Nasząmisjąjest bycie pozytywnąsiłąw społeczeństwie,zdolnąwydobyć

maksimum energii z ludzi, którzy kulturowo i zawodowo wyrośliw środowisku

Bocconi. BAA chce utworzyćspołecznośćalumnów, która poprzez projekty,

wydarzenia, naukęi wymiany międzynarodoweprzyczynia siędo rozwoju

i wzmocnienia Uniwersytetu, jego studentów oraz społeczeństwajako całości”.

Gianfranco Minutolo, Business Administration (1991), dyrektor BAA

“Jestemprzekonany, żedocenianie różnorodnościosobistych doświadczeń

w ramach wieku, studiów i zawodu 82000 alumnów na całymświecieświadczy

o naszej prawdziwej sile. Siećkontaktów jest silna, gdy podziela wspólne wartości

i osiągalepsze rezultaty w rozwoju, rozrywce, budowaniu kontaktów oraz

unikalnych więziosobistych i zawodowych. Ta pasja i zainteresowanie jest tym,

co podtrzymuje i napędzadziałalność”.

Giacomo Passoni, Business Administration (2008), Warsaw Chapter Leader, BAA

“Łączenieróżnychnarodowościi kultur alumnów Bocconi za granicąjest zawsze

wielkim wyzwaniem, a zarazem wspaniałymdoświadczeniemdla każdego

przewodniczącegokapituły. Aktywna społeczność,która dzieli i rozpowszechnia

misjęi wartościBAA, jest ważnympunktem odwołaniadla lokalnej elity biznesowej.”

10

Bocconi Alumni Association | via Bocconi 8, 20136 Milan

Tel. +39 02 5836.5715 - Fax +39 02 5836.5716 

areavarsavia@alumnibocconi.it - www.alumnibocconi.eu

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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BGP&Global Strategy Sp. z o.o.

Atrium International, Al. Jana PawłaII 23, 00-854 Warszawa, T/F: (+48) 22 6538526

E-mail: info@bgp-gs.com; www.bgp-gs.com 

•BGP&Global Strategy jest firmądoradztwa strategicznego założonąprzez dwie wiodącefirmy

włoskie. Przedmiotem jej działalnościjest wspieranie najwyższegoszczebla kadry kierowniczej

w procesie podejmowania decyzji.

•Firma posiada ponad 20 lat doświadczeńw zakresie doradztwa biznesowego i rozwiązań

IT dla finansów.

•ZespółBGP&Global Strategy składasięz krajowych i zagranicznych profesjonalistów zdolnych

wspieraćpolskie i międzynarodoweprzedsiębiorstwa.

•W oparciu o lata doświadczeńzdobytych podczas współpracyz wielkimi korporacjami oraz

sektorem MŚP,BGP&Global Strategy jest w stanie zaoferowaćnajwyższejjakościusługi

doradcze dla małychi średnichfirm.

•Fima wspiera swoich klientów w zwiększaniuefektywnościprzedsiębiorstwaw tak zmiennym

i pełnymwyzwańśrodowisku,jakim jest obecny światbiznesu..
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BGP&Global Strategy

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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Lacrosse Language Consultancy Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością Sp. K.

Centrum Biurowe Krucza, ul. Krucza 16/22, 00-526 Warszawa, Telefon: +48 22 581 38 60

E-mail: orders@lacrosse.pl; www.lacrosse.pl 

Firma Lacrosse jest rzetelnym dostawcąspecjalistycznych usługjęzykowych. Od blisko 15 lat

nasząmisjąjest zwiększanieprzewagi konkurencyjnej naszych klientów poprzez usuwanie barier

językowychoraz zapewnianie wsparcia językowegoprzy złożonychtransakcjach biznesowych.

Lacrosse Legal & Financial Translations specjalizuje sięw tłumaczeniudokumentów

finansowo-prawnych dla wymagającychklientów korporacyjnych. Świadczymyusługi

tłumaczeniowena najwyższympoziomie i w oparciu o najlepsze europejskie praktyki, w myśl

których tłumaczepowinni tłumaczyćna swój językojczysty.

Specjalizujemy sięw tłumaczeniachm.in. w takich dziedzinach jak: prawo, finanse

i bankowość, relacje inwestorskie, doradztwo, ubezpieczenia i innych pokrewnych.

Wyróżniają nas:

•Wieloletnie know-how w zakresie tłumaczeńprawno-finansowych, w tym w realizacji

obszernych i złożonychprojektów o kluczowym znaczeniu dla klienta;

•Wydłużonegodziny pracy, codziennie od 8.30 do 20.00, a w razie potrzeby obsługazleceń

poza godzinami pracy biura;

•Cztery kategorie usługprzy realizacji zleceń(STANDARD, STANDARD PLUS, PREMIUM

i PREMIUM PLUS) w zależnościod potrzeb i budżetuklienta;

•Współpracaz tłumaczami-specjalistami na całymświecie,realizacja tłumaczeńw wielu

kombinacjach językowych,w tym tłumaczeniaprojektów na wiele językówjednocześnie

i pomiędzyjęzykamiobcymi;

•Rozliczenia za wyraz lub na podstawie tekstów źródłowych,umożliwiająceklientom

zapoznanie sięz ostatecznym kosztem usługiprzed złożeniemzamówienia na tłumaczenie.

Firma Lacrosse ma siedzibęw Warszawie, ale świadczyusługina skalęmiędzynarodową.

Do naszych klientów należąm.in. międzynarodowekancelarie prawnicze oraz firmy i instytucje

z Polski, Niemiec i Wielkiej Brytanii, takie jak Linklaters, DLA Piper, Clifford Chance, CMS

Cameron McKenna, Cleary Gottlieb LLP, HSBC, Rabobank, Dom Maklerski PKO BP,

Bankowy Fundusz Gwarancyjny, Daimler AG, LOT, K+S AG, Nordstream oraz Kulczyk Oil

Ventures

Lokalnie oferta Lacrosse obejmuje równieższkolenia miękkieoferowane przez Lacrosse

Learning & Development

LACROSSE

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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DYREKTYWA UE W SPRAWIE ZARZĄDZAJĄCYCH ALTERNATYWNYMI FUNDUSZAMI 

INWESTYCYJNYMI: ZMIANA KRAJOBRAZU

11 listopada 2010 na posiedzeniu plenarnym

Parlament Europejski zdecydowaną

większościągłosówuchwaliłdyrektywę

w sprawie zarządzającychalternatywnymi

funduszami inwestycyjnymi („Dyrektywa”).

Jej celem jest uregulowanie na poziomie

unijnym sektora funduszy typu private equity

oraz venture capital wraz z wieloma innymi

rodzajami alternatywnych funduszy

inwestycyjnych, w tym funduszy hedgingowych.

Przepisy Dyrektywy wejdąw życiew 2013

roku, a cztery lata późniejKomisja dokona

generalnego przegląduich funkcjonowania.

Do tego czasu Komisja będziemiałarównie

ważnezadanie polegającena opracowaniu

i wyjaśnieniudziałaniaDyrektywy poprzez

stworzenie wytycznych oraz przepisów

implementacyjnych w ramach tzw. procedury

Poziomu 2.

Ponieważjednak tekst Dyrektywy jest w dużym

stopniu rezultatem debaty politycznej

i kompromisu, zawiera ona wiele wad i luk

prawnych, które mogąmiećniezamierzone

konsekwencje dla rynków finansowych, firm

zarządzającychfunduszami private equity oraz

pozyskiwania kapitału,a takżedla przepisów

prawa spółekw poszczególnych państwach

członkowskichUE. Innym praktycznym

problemem dla otoczenia sektora finansowego

możebyćwpływDyrektywy na finanse małych

i średnichprzedsiębiorstw. Warto pamiętać,że

finansowanie zapewniane przez fundusze

private equity oraz venture capital było

katalizatorem długoterminowegowzrostu

w sektorze małychi średnichprzedsiębiorstw,

stądskutkiem Dyrektywy możebyć

ograniczenie dostępudo finansowania

kapitałemwłasnymdla tych przedsiębiorstwna

terytorium UE.

Cele Dyrektywy

Głównymcelem Dyrektywy od samego

początkubył wzrost stabilności

i bezpieczeństwainwestorów na rynkach

finansowych, a takżezapobieżenieponownemu

kryzysowi finansowemu takiemu jak ten, który

zostałwywołanypoprzez upadek banku

Lehman Brothers w 2008 roku.

W tym celu autorzy i politycy odpowiedzialni

za kształtDyrektywy dążylido:

•zwiększenia transparentności rynku PE / VC

•uregulowania pozyskiwania kapitału 
i działalności marketingowej 

•nałożenia ograniczeń na wyprzedaż aktywów 
nabytych spółek przez te fundusze 

•nałożenia ograniczeń na płace i 
wynagrodzenia.

Podstawowe problemy

Podstawowymi problemami związanymi

z Dyrektywąsą: (1) brak oceny wpływu

przepisów Dyrektywy na rynek PE / VC oraz na

ekonomięleżącąu podstaw tego rynku oraz (2)

rozpowszechnione wśródpolityków błędne

przekonanie, żecharakter (natura) rynku PE /

VC niczym nie różnisięzasadniczo

od charakteru rynku funduszy hedgingowych.

Odnośniepierwszego problemu, ocena wpływu

zostaładokonana na podstawie przepisów

pierwotnego projektu, ale ostateczny tekst

dyrektywy zawierałponad 1000 poprawek,

zatem jest to jużkompletnie inny dokument niż

pierwotna wersja. Z kolei istotądrugiego

problemu jest uchwalenie Dyrektywy przez

polityków nie rozumiejącychzasad rządzących

rynkiem PE / VC.

Co dalej?

Wiele przepisów Dyrektywy powinno zostać

jeszcze rozwiniętychi wypracowanych przez

Komisjęw ramach tzw. procedury Poziomu 2.

Oznacza to, żejakkolwiek osiągnęliśmyjuż

kamieńmilowy w procesie zatwierdzania

Dyrektywy i uzyskaliśmypewien stopień

pewnościco do jej celów, wiele jej prawnych

i gospodarczych konsekwencji nadal pozostaje

nieznanych.

Christopher Garner

Jan Nowicki

Wardyński i Wspólnicy

Warszawa, 7 czerwca 2011 r.
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Klub Absolwentów SGH

Biuro ds. Absolwentów

Szkoła Główna Handlowa w Warszawie

al. Niepodległości 162, pok. 132-135

02-554 Warszawa

T +48 22 564 9472 

klub_absolwentow@sgh.waw.pl 

www.sgh.waw.pl/klub_absolwentow

Bocconi Alumni Association

Bocconi Alumni Association

via Bocconi 8

20136 Milan

T +39 02 5836.5715

Fax +39 02 5836.5716 

areavarsavia@alumnibocconi.it 

www.alumnibocconi.eu

Atrium International 

Al. Jana PawłaII 23 

00-854 Warsaw

T +48 22 6538526

F +48 22 6538526

info@bgp-gs.com

www.bgp-gs.com

BGP&Global Strategy


